
E X EC U T I V E  BAC H E LO R

Marketing
Propulsez votre carrière : marketing digital, inbound, communication, vente et

création d'entreprise.

D URÉE

5 mois

M ODALITÉS

100 % en ligne
Hybride

CONTENU

11 modules
3 blocs

C ERTIF ICATION

IEBA Group France

Formateurs de grand calibre. Parcours compatible avec l'emploi, accompagnement

pédagogique individualisé, candidature étudiée par un conseiller.



À  P R O P O S  D U  PA R C O U R S

Marketing

Un cursus polyvalent pour construire des compétences marketing et commerciales directement opérationnelles :

stratégie, réseaux sociaux, inbound, e-commerce, communication et relation client. Chaque module aboutit à un

livrable concret.

Certifié par IEBA Group France. La certification est délivrée à l'issue du parcours et de

l'évaluation des acquis. Les modules sont assurés par des formateurs et experts reconnus,

praticiens du terrain.

M O DA L I T É S

Deux façons de suivre ce parcours

100 % en ligne

E-learning et classes virtuelles, accessibles de n'importe

où, à votre rythme, avec un accompagnement

pédagogique.

Hybride

E-learning pour les apports de fond, complété par des

ateliers et temps forts en présentiel à Casablanca.

C O M P É T E N C E S

À l'issue du parcours, vous saurez

Bâtir une stratégie marketing et commerciale pour

une PME

Concevoir une démarche inbound et piloter ses

performances

Animer sa présence sur les médias sociaux

Lancer une activité e-commerce

Communiquer avec assertivité et conviction

Attirer et fidéliser les talents par le marketing RH
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P R O G R A M M E

11 modules répartis en 3 blocs

Chaque bloc combine apports de fond, études de cas et application à votre contexte professionnel.

01 · Marketing & digital 5 modules

Les stratégies pour attirer, convertir et fidéliser.

Stratégie commerciale et marketing : le guide pour les

PME

Stratégies marketing et influence sur les médias sociaux

Stratégie inbound marketing : conception et performance

E-commerce et dropshipping : stratégies pour réussir

Marketing RH : attirer et fidéliser les talents

02 · Communication & relationnel 3 modules

Les compétences relationnelles qui font la différence.

Maîtriser sa communication et son relationnel

Communication efficace : l'art de convaincre

Communication assertive et affirmation de soi

03 · Entreprise & vente 3 modules

Créer, gérer et développer son activité.

Réussir la création de son entreprise

Gestion des PME : concepts et pratiques

Stratégie commerciale : mobiliser et fidéliser la force de

vente
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Public concerné Perspectives

C O N D I T I O N S  D 'A D M I S S I O N

Qui peut candidater ?

Formation de base

Baccalauréat minimum ; aucun

prérequis technique spécifique, le

parcours démarre des

fondamentaux.

Expérience professionnelle

Une première expérience

professionnelle est appréciée mais

n'est pas obligatoire.

Nature du poste occupé

Salariés, responsables d'équipe,

entrepreneurs ou professionnels

en reconversion souhaitant

monter en compétences.

Chaque candidature est étudiée individuellement lors d'un entretien avec un conseiller pédagogique.

I N F O R M AT I O N S  P R AT I Q U E S

Dates, tarif et financement

Durée 5 mois · 100 % en ligne ou hybride · rythme souple

Prochaine promotion Dates communiquées sur demande

Langue et lieu Français · en ligne & Casablanca

Tarif Sur demande, selon votre profil et le mode de prise en charge (individuelle ou employeur)

Candidatez ou recevez le programme détaillé

Un conseiller pédagogique vous répond sous 24 h ouvrées : dates de la

prochaine promotion, tarif et solutions de financement.

WhatsApp +212 6 48 55 08 05  ·  Tél. +212 6 50 03 94 44

E-mail contact@aydi.ma  ·  Web formation.aydi.ma

Adresse Résidence Benomar, Porte D, 3ème étage, Appt N°6, Rue du Marché —

Maarif, Casablanca

Candidater en ligne

Responsables et assistants marketing /

communication

Entrepreneurs et dirigeants de PME

Commerciaux souhaitant évoluer

Professionnels en reconversion

Responsable marketing / communication

Chef de projet digital

Entrepreneur e-commerce

Responsable commercial
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